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Initiativphase 

Ihre Unterstützung fördert 

den KI-Einsatz bei  

99% der Wirtschaft -  

den KMU 
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Unterstützungsmöglichkeiten 
in der Initiativphase 
Inspiora befindet sich aktuell in der Projekt-
Initiativphase. Gemeinsam mit Ihnen schaffen 
wir das erste digitale KI-Praxishandbuch für 
Marketing & Sales in KMU - praxisnah, webbasiert und kostenlos 
zugänglich für über 400’000 kleine und mittlere Unternehmen allein in 
der Deutschschweiz. Ihre Unterstützung macht den Unterschied. 

 

 

 Early Supporter mit einem Beitrag von Fr. 1’000 

 Als Early Supporter ermöglichen Sie mit Fr. 1‘000 den ersten 
 wichtigen Schritt. Ihr früher Beitrag schafft die Grundlage für 
 ein Projekt, das der gesamten KMU-Wirtschaft praxisnahes 

 KI-Wissen verfügbar macht. 

 

 
First Supporter mit einem Beitrag von Fr. 2’000  

Als First Supporter investieren Sie mit Fr. 2'000 in die Zukunft 
der Schweizer KMU-Landschaft. Sie gehören zu den wichtigen 
Förderern, die den sinnvollen Einsatz von KI bei kleinen und 
mittleren Unternehmen aktiv unterstützen und vorantreiben. 

  

Launch Supporter mit einem Beitrag von Fr. 3’000 

Als Launch Supporter werden Sie mit Fr. 3'000 zum Förderer 
einer einzigartigen Idee. Den Einsatz von Künstlicher 
Intelligenz in Marketing & Sales bei 99% der Wirtschaft 
nachhaltig beschleunigen.   

 



 

 
 

inspiora.org 

 

 
Leistung nach 
Kategorie 
 

 
Early 

Supporter 
Fr. 1‘000 

 
 

 
First  

Supporter 
Fr. 2‘000 

 
Launch  

Supporter 
Fr. 3‘000 

 
Nennung auf Webseite 

 
Text Link mit 

Name 

 
Logo mit 

Verlinkung 

 
Logo 

hervorgehoben 
mit Verlinkung 

 
 
Nennung im 
Newsletter 

 
 

X 

 
 

(einmalige 
Erwähnung) 

 

 
 

(mehrfach oder 
prominent) 

 
 
Erwähnung in Social 
Media 
 
 

 

X 
 
 
 
 
 

 
 

(inkl. optionalen 
Text/Statement) 

 

 
Erwähnung in 
Medien & Presse 
 
 

 

X 

 

X 
 
 
 

 
 
 
 

 
Nennung in Email 
Kommunikation 
 
 
 

 
 

X 

 
 
 

(Name als Text) 
 

 
 
 

(prominent mit 
Logo) 

 

 

Allgemeine Informationen 

• Die voraussichtliche Dauer der Initiativehase: ca. 2-3 Monate. 
• Alle Early und First Supporter sowie Launch Partner erhalten nach 

Abschluss der Initiativphase die Möglichkeit, zu Vorzugsbedingungen das 
Projekt als Supporter & Partner weiter zu unterstützen.    
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Wo wird die finanzielle Unterstützung investiert? 

Die finanzielle Unterstützung ist zweckgebunden und wir ausschliesslich für die 
Initiativphase von Inspiora - dem ersten KI-Praxishandbuch für Marketing & 
Sales in KMU - eingesetzt. 
 

• Community-Aufbau & KI-Expertenansprache 
Identifikation und Aktivierung von qualifizierten KI-Berater:innen, 
Agenturen und Fachleuten für die KI-Beiträge. 
 

• Marketing-Expertenzirkel - Qualitätssicherung 
Aufbau, Führung und Koordination Marketing-Professional 
Expertenzirkel. Führung und Koordination des Bewertungsprozesses 
sowie der Bewertung und Auswahl der KI-Praxisbeispiele. 
 

• Inhaltlicher Aufbau des KI-Praxishandbuchs 
Sammlung, Redaktion, Strukturentwicklung und Koordination von  
KI-Beiträgen in Marketing & Sales von KI-Expert:innen, Agenturen und 
Fachleuten. 
 

• Technische Umsetzung & Plattformbetrieb 
Entwicklung, Ausbau und Pflege der digitalen Plattform. 
 

• Kommunikation & Reichweite 
Erstellung von Info-Materialien, Social-Media-Beiträgen und Newsletter-
Inhalten. Sichtbarkeit über Partnernetzwerke, Supporter, Medien  
 

• Koordination & Projektsteuerung 
Projektführung und Projektsteuerung inkl. aller Ressourcen.  

 

 

 
 

Mit dem SMC Swiss Marketing Club ist bereits ein renommierter Partner an Bord. 
Weitere namhafte Organisationen befinden sich in Gesprächen zur 

 Unterstützung von Inspiora. 
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Wie sieht die Timeline der Initiativphase aus? 

• Aufbau und Ausbau KI-Expert:innen Community: laufend 
• Sammlung von KI-Anwendungsbeispielen für Marketing & Sales: 

kontinuierliche Aufgabe 
• Aufbau Marketing-Professional-Expertenzirkel: Juli 2025 
• Gewinnung von Supportern und Partnern: laufend 
• Veröffentlichung erste Version von Inspiora: Ende August 2025 
• Kommunikation und Marketing-Kommunikation auch in Zusammenarbeit 

mit verschiedenen Partnern: laufend 

 

 

Wie wird man Unterstützer von Inspiora? 

Es ist ganz einfach.  
Ich freue mich auf Ihre Kontaktaufnahme und Ihr Interesse - ich melde mich 
dann umgehend bei Ihnen. 
 

• via Kontaktformular: inspiora.org/kontaktformular-supporter.html 

• via Email: info@claudiokaufmann.com 

• via LinkedIn LinkedIn 

Weitere Informationen: inspiora.org/supporter.html 

 

Claudio Kaufmann 

Marketing & Sales Consulting Services 

claudiokaufmann.com 

+76 277 29 41 

  

https://inspiora.org/kontaktformular-supporter.html
mailto:info@claudiokaufmann.com
https://www.linkedin.com/in/claudio-kaufmann-5071a653/
https://inspiora.org/supporter.html
https://claudiokaufmann.com/
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Weiterführende Links & Shortlinks 

 

Anmeldung Marketing-Professional Expertenzirkel 

• inspiora.org/marketingprofis.html 
•      shorturl.at/ebKTg 

 

KI-Beiträge einreichen 

• inspiora.org/experten.html 
•      bit.ly/4dqMTCs 

 
Download KI-Praxishandbuch 

• inspiora.org/ 
•      shorturl.at/7yhKW 
•  

Supporter & Partner werden 

• inspiora.org/supporter.html 
•      shorturl.at/GCZ5X 

 

Medien 

• inspiora.org/medien.html 
•      shorturl.at/73F8U 

 

 

  

https://inspiora.org/marketingprofis.html
https://shorturl.at/ebKTg
https://shorturl.at/ebKTg
https://inspiora.org/experten.html
http://bit.ly/4dqMTCs
https://inspiora.org/
https://shorturl.at/7yhKW
https://inspiora.org/supporter.html
https://shorturl.at/GCZ5X
https://inspiora.org/medien.html
https://shorturl.at/73F8U
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Für weitere Informationen: 

 
 

 
 

 

 

Claudio Kaufmann – Initiant und Projektverantwortung 

Marketing & Sales Consulting Services 

claudiokaufmann.com 

claudio@claudiokaufmann.com 
+76 277 29 41 

LinkedIn 
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